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株式会社K.K.C.（カワウチ・カイゴ・カンパニー）
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介護サービス・商品の開発・販売支援コンサルティングサービス

コネなし、経験なし、カネなしから最低コストで新規事業を立ち上げ成功させたノウハウをクライアント様へ提供

株式会社K.K.C.で請け負う業務
商品・サービスの企画・立案

集客用のホームページ制作・ネット上での集客
マスコミへの広報活動 等

御社サービス・商品
（例：引越し・リサイクル・カウンセリング）

新介護サービス・商品
（例：老親呼び寄せ支援サービス
独居高齢者向け傾聴サービス）

当サービス利用料金
⇒初期費用（コミッション前払い）：30万円
＋コミッション：売り上げ20％

・初期コストはコミッション前払い30万円のみ

・新サービス・商品の売り上げがあらないと、弊
社として原価割れし損失が出るため、商品開発・
販売に対するリスクを弊社も取る形となる。
※通常料金：サイト制作費：30万円、広報活動
費：1掲載に付き30万円

新規事業立ち上げ実績

有料老人ホーム紹介事業を立ち上げ、創業2年で売り上げ2,000万円を達成（ほぼ
粗利）。主な集客手段として活用したホームページ（http://www.i-care.jp/）は月間18
万ＰＶ（ページビュー）を誇る。マスコミ登場回数は50回を超える。
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有料老人ホーム入居者募集コンサルティング

都内ホームを半年で満室したノウハウをクライアント様へご提供

入居者募集コンサル実績

都内有料老人ホーム（100床）のトータルプロモーションコンサルティングを請け負い、
同時期に同価格帯のホームが近隣に３施設オープンする中、半年で仮契約ベースで
満室（入居者ベースで8割）を達成。

クライアント様運営
有料老人ホーム

株式会社K.K.C.で
入居者募集一切を請け負い

マスコミ 紙媒体広告代理店 ＷＥＢページ制作会社 制作物制作会社

掲載50回を超える
広報実績活用

低価格で効果の高い枠へ
の広告出稿

低価格で効果の高い手法
でのネットマーケティング

クライアント様ホームの客
観的な特徴を出した
制作物の制作

低価格で高効果の集客手法に注力

当サービス利用料金
⇒3ヶ月の広告予算－消費した広告費＋目
標インセンティブ（50～80万円）

・広告予算の残りが弊社の利益となるため、いか
に安く、効果の高い集客を行うかに注力したプロ
モーション活動が可能

※契約期間は3ヶ月とし、期間内は1施設限定でコ
ンサルを受け付け
※弊社は各制作会社・代理店からマージンを徴収
しない
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老いた親を抱える方々向けの介護関連情報提供サービス

介護情報について、最も必要でありながら、最も不足している、30～60代の方々へ情報提供をし、独自メディアを構築する

老親を抱える方々

「老親介護ねっと」
（5月中旬プレオープン）

コミュニティ 老人ホーム
取材情報

介護関連
ニュース

相談窓口

顧客の「生」の声を収集することで
法人様向けサービスの継続的な改善をする
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K.K.C.のコアコンピタンス
介護に特化した低コストマーケティングを実現

株式会社K.K.C.
（カワウチ・カイゴ・カンパニー）

全国紙・業界紙の
介護ニュース担当記者
とのネットワーク

広告代理店では提供できない
介護に特化した独自の
ネットマーケティング手法

有料老人ホーム・
在宅介護サービス経営者

多分野のベンチャー企業経営者
とのネットワーク

常に新たなサービス／商品マーケットを
開発することができる
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弊社サービスの概算見積もり

【介護サービス・商品の開発・販売支援コンサルティングサービス】
⇒初期費用（コミッション前払い）：30万円＋コミッション：売り上げ20％
※コミッションは累積額が30万円を超えた段階で発生

【有料老人ホーム入居者募集コンサルティング】
⇒3ヶ月の広告予算－消費した広告費＋目標インセンティブ（50～80万円）
※契約期間は3ヶ月とし、期間内は1施設限定でコンサルを受け付け
※当サービスの対象は、いいサービスを提供しながら集客に苦しんでいるホームとする

＜各サービスの詳細はお問い合わせください＞
TEL/FAX：０３－５３９１－６４８１ E-mail：kawajun@ka3.so-net.ne.jp
法人営業担当：川内 まで
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会社概要

・会社名：株式会社K.K.C.（カワウチ・カイゴ・カンパニー）

・所在地：〒101-0054 東京都千代田区神田錦町3－21
ちよだプラットフォームスクウェア 1067

・TEL/FAX：03－5391－6481

・E-mail：kawajun@ka3.so-net.ne.jp

・事業内容：介護情報提供事業
介護サービス開発・販売コンサルティング
介護事業者向けサービス・商品販売コンサルティング

・代表者：代表取締役社長 川内 潤

・代表者略歴：
上智大学文学部社会福祉学科卒業
老人ホームなどの介護現場を経験後、インターネット広告代理店、アイレップにて有料老
人ホーム紹介事業を立ち上げる。その後外資系コンサルティング会社、フライシュマンヒ
ラードジャパンにて、ヘルスケア業界のコンサルティング業界を経て、現職。老人ホーム
の専門家として、マスコミ登場回数は50回以上（執筆、テレビ出演を含む）


